Immobilienvermarkterin BP
Immobilienvermarkter BP

Immobilien

Als Immobilienvermarkterin oder Immobilienvermarkter vermitteln Sie im Auftrag von Eigentimerinnen und
Eigentimern Liegenschaften wie Wohnungen, Hauser oder Grundstiicke. Sie analysieren den
Immobilienmarkt und Gbernehmen alle administrativen Aufgaben in Zusammenhang mit der Transaktion.

Aufgaben

Kaufen

— Erwartungen und Budget der Kauferinnen und Kaufer, wie Einzelpersonen, Unternehmen oder
Investierende, ermitteln

— den Immobilienmarkt analysieren, Objekte bei Maklern oder Privatpersonen akquirieren und der
Kundschaft Angebote unterbreiten

— Besichtigungen organisieren, den baulichen Zustand von Objekten bewerten, Kosten flir Renovationen
oder Umbaubedarf abschatzen

— die Kundschaft bei Preisverhandlungen und der Festlegung der Kaufbedingungen professionell begleiten
— Kauferinnen und Kaufer beziglich Finanzierung unterstiitzen und zu Hypothekenmodellen beraten

— die mit Transaktionen verbundenen Formalitaten erledigen, zum Beispiel bei einem Notariat, beim
Grundbuchamt oder bei der Bank

Verkaufen

— Objekte wie Einfamilienhduser oder Gewerbeimmobilien besichtigen und Vermarktungsauftrage
akquirieren

— Dossiers erstellen und Beschreibungen der zum Verkauf stehenden Immobilien verfassen

— Marketingkampagnen zur Verkaufsférderung planen

— Kommunikationsmittel wie Inserate in klassischen Medien, im Internet oder in sozialen Medien einsetzen
— potenzielle Kundschaft empfangen und die passende Kauferschaft auswahlen

— die Kundschaft bis zum Verkaufsabschluss begleiten und alle Formalitaten Glbernehmen

Arbeitsumgebung

Als Immobilienvermarkterin oder Immobilienvermarkter verbringen Sie Ihre Arbeitszeit im Blro oder
unterwegs, um Immobilien zu besichtigen und sich mit Ihrer Kundschaft zu treffen. Ihre Arbeitszeiten sind
unterschiedlich und kénnen auch auf den Abend und das Wochenende fallen.



Sie sind in einer Immobilienagentur oder in der Immobilienabteilung eines Grossunternehmens tétig. Dabei
Ubernehmen Sie Fihrungspositionen und bauen Ihr Netzwerk kontinuierlich aus. Als Vermittlungsperson
zwischen der Verkaufer- und der Kauferschaft werden Sie in der Regel auf Provisionsbasis entschadigt. Sie
bewegen sich in einem stark umkampften Marktumfeld. Mit zunehmender Berufserfahrung kénnen Sie in
leitende Funktionen im Maklergeschaft aufsteigen, eine Agentur leiten oder den Schritt in die
Selbststandigkeit wagen.

Anforderungen und Interessen

Anforderungen

— Verhandlungsgeschick

— Freude an Verkauf und Beratung

— Eigeninitiative

— Bereitschaft, haufig unterwegs zu sein
— Diskretion

— Durchsetzungsvermogen

— Gepflegte Erscheinung

Interessen

— Beraten

— Oft unterwegs sein

Ausbildung

Die Ausbildung wird in der Regel berufsbegleitend in Form von Modulen gemacht.

Angebote

Alle anzeigen

Rlnhttps://www.berufsberatung.ch/de/suche/aus-weiterbildungen?profession=128495&language=5239

Dauer

12-18 Monate, je nach Schule

Zulassung


http://127.0.0.1:3000/de/suche/aus-weiterbildungen?profession=128495&language=5239

Die Zulassungsbedingungen fiir die Priifung stehen in der Priifungsordnung ~
Plhttps://www.becc.admin.ch/becc/public/bvz/beruf/download/3136

Abschluss

Immobilienvermarkter / Immobilienvermarkterin mit eidg. Fachausweis

Weiterbildung

Kurse

— Kurse bei SVIT School 7
Plhttps://www.svit.ch/de/svit-school

Hohere Fachprifung

— Immobilientreuhdnder/in HFP

[Plhttps://www.berufsberatung.ch/de/berufe/immobilientreuhaender-in-hfp

Ahnliche Berufe

Weitere Infos

Swissdoc Nummer

Weiterfliihrende Links

SVIT Schweiz
Plhttps://www.svit.ch/de

Schweizerischer Verband der Immobilienwirtschaft

Gesetzliche Grundlagen
Rlhttps://www.becc.admin.ch/becc/public/bvz/beruf/show/72444?lang=de
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